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BIEN UTILISER LES INCOTERMS 2020

OBJECTIFS

Différencier et bien utiliser les familles d’incoterms
Identifier les changements liés a la réforme 2020

Estimer les risques et les coits liés au choix de

Plncoterm dans un contrat commercial

Choisir Incoterm adapté a la stratégie d’achat/vente de

Pentreprise
Distinguer les pieéges des us et coutumes

PUBLIC CONCERNE

Commercial, Acheteur, ADV / Export
Approvisionneur, Logisticien
Personnel des services transport

PRE-REQUIS

Maitriser la langue francaise

METHODES PEDAGOGIQUES

Exposés suivis de discussions
Etude de cas pratiques, exercices
Echanges d’expérience

Remise d’un support pédagogique

DUREE

1 journée (7 heures)

CALENDRIER

Nous consulter
Toutes nos formations sont également réalisables en
intra-entreprise (sur mesure)

INTERVENANT

Consultant-formateur expert en transport et douane

SANCTION DE LA FORMATION

Attestation de présence

EVALUATION DE LA FORMATION

Evaluation sommative
Evaluation a chaud en fin de formation

COUT H.T.

800 €/participant en inter-entreprise

1.

PROGRAMME

INTRODUCTION

Tour de table
Présentation du formateur et des apprenants
Recueil des attentes des apprenants

LES INCOTERMS DANS LA CHAINE INTERNATIONALE

Le rdle des incoterms

Les 4 familles (E-F-C-D)

Les risques et engagements de 'acheteur et du vendeur
Les « best of » par mode de transport

Les Incoterms « multimodaux » et « maritimes »

L’ANALYSE DETAILLEE DES INCOTERMS 2020

Les principales évolutions de la nouvelle version

La clarification de linterférence entre le contrat commercial et
autres contrats (transport — assurance — bancaire)

La spécificité modale toujours plus affirmée

Focus sur les obligations liées a la sOreté et & la déclaration VGM
Le retour des regles relatives aux opérations de douane

L’obligation de transmission d’information pour le vendeur

Le role des « Liner Terms » en fonction de I'incoterm choisi

Le renforcement de la police d’assurance en mode multimodal

LES VARIANTES DES INCOTERMS

Les usages locaux
Les variantes des Incoterms
Les FOB américains

CAS PRATIQUE:
INCOTERM

COMMENT CHOISIR LE BON
Elaboration d’'une cotation export détaillée par incoterm O
Echanges avec les participants

EVALUATION SOMMATIVE

QCM

PLAN D’ACTIONS

Enumération des points clés de la formation par chaque apprenant

Relevé des actions a mettre en place sur le site par chaque
apprenant

CONCLUSION

Evaluation de la formation
Bilan et tour de table
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